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NOTÍCIA LEGAL:
O Publicador se esforçou para ser o mais preciso e completo possível na criação deste relatório, não obstante o fato de ele não garantir ou representar a qualquer momento que o conteúdo é preciso devido à natureza em rápida mudança da Internet.

Embora tenham sido feitas todas as tentativas para verificar as informações fornecidas nesta publicação, o Publicador não assume nenhuma responsabilidade por erros, omissões ou interpretações contrárias do assunto aqui descrito. Quaisquer negligências percebidas de pessoas, povos ou organizações específicas não são intencionais.

Nos livros de conselhos práticos, como qualquer outra coisa na vida, não há garantias de renda. Os leitores são aconselhados a responder a seu próprio julgamento sobre suas circunstâncias individuais para agir em conformidade.

Este livro não se destina ao uso como fonte de aconselhamento jurídico, comercial, contábil ou financeiro. Todos os leitores são aconselhados a procurar serviços de profissionais competentes nas áreas jurídica, comercial, contábil e financeira.

Você deve imprimir este livro para facilitar a leitura.
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Sistema Big Ticket para criação de riqueza


Você encontrará inúmeras oportunidades de negócios em casa na Internet hoje. Todos eles afirmam ser o caminho para o sucesso fácil e a riqueza inimaginável. No entanto, qualquer empreendedor inteligente saberá que a única maneira de gerar um sistema de criação de riqueza é através da comercialização e distribuição de um produto excepcional de alta qualidade. Imobiliário, mercado de ações e marketing de rede são apenas alguns dos campos que podemos explorar para construir um sistema de criação de riqueza. No entanto, nunca se deve ignorar o setor de vendas diretas, o que sempre ajuda a reunir imensa riqueza em um curto período de tempo, se alguém souber como lidar com isso adequadamente.

Existem três fatores principais que distinguem as oportunidades de vendas diretas on-line dos demais, o que está influenciando cada vez mais pessoas a aproveitar seriamente as oportunidades de negócios em casa. Quando se trata de vendas diretas, a qualidade do produto se torna o fator mais importante. Portanto, é aconselhável que você não se envolva em negócios que oferecem apenas oportunidades e nenhum produto ou serviço.



Sempre opte pelo valor real, o que permitirá atender às necessidades dos clientes apropriados e, assim, abrir a porta para o sucesso. Você deve sempre tentar trabalhar com empresas que sempre tentam ser inovadoras e, ao mesmo tempo, é adepto de criar um mercado para produtos exclusivos que satisfazem as demandas não atendidas dos clientes. Sua próxima ferramenta para adquirir uma enorme riqueza na Internet é o seu plano de remuneração. Depois de selecionar um programa de caixa imediato, tente manter seus lucros imediatamente após o site automatizado fechar uma venda para você.



Você não precisa aceitar pass-ups modificados para se qualificar para comissões completas. A empresa ideal pagará imensas comissões imediata e diretamente, em vez de fazê-lo repassar ao seu patrocinador ou pagar apenas alguns centavos de dólar quando o produto for vendido. Outro fator importante é o seu sistema de suporte. Embora um modelo de negócios ideal faça a maioria das explicações, vendas e fechamento para você, não existe um sistema 100% automatizado até esta data. Portanto, se você é novo no ramo, precisará de um bom sistema de suporte para responder a perguntas que serão enfrentadas.



Você pode aprender enquanto o seu patrocinador, que estará recebendo comissões correspondentes, fecha a venda para você. A venda será fechada para você sempre que a empresa de vendas diretas fizer uma apresentação em teleconferência, e o sistema cuidará automaticamente das coisas em geral. Lembre-se desses três fatores ao optar por um negócio em casa na Internet para desenvolver um sistema de criação de riqueza. Lembre-se de que qualquer indivíduo sério e comprometido pode brilhar e ter sucesso nesse campo.



High Ticket Marketing

Existem muitas maneiras de anunciar um produto no mercado. Uma das maneiras mais eficazes é o marketing de ingressos altos. Esse tipo de marketing basicamente vende o valor intrínseco de uma mercadoria em vez do produto real. O meio para esse marketing é principalmente a World Wide Web.

A maneira mais fácil de anunciar produtos é através de anúncios pop-up.

Essas são as janelas que se abrem quando determinados sites são acessados, atraindo tráfego da web para o item em questão. O pop-up pode conter uma breve informação sobre o produto e as etapas para comprá-lo, se desejar.

Os emails automáticos também são eficazes nesse tipo de marketing. Às vezes, quando os clientes em potencial clicam nos anúncios pop-up, eles também divulgam seus endereços de e-mail. Isso pode ser usado para enviar e-mails a eles anunciando o produto.

Esses e-mails também podem conter um breve questionário com base no padrão de preferência e na exigência do cliente em relação a esse tipo específico de mercadoria. Isso ajuda o anunciante a conhecer melhor o gosto do consumidor.

Certos mecanismos de pesquisa anunciam sites específicos em sua página inicial para promovê-los. Esse método é conhecido como marketing de mecanismo de pesquisa. Eles usam técnicas como aplicativos de pagamento por clique que abrem novas janelas com informações sobre o produto.

Artigo marketing, blogs e postagem em vários fóruns também podem ser formas de marketing de ingressos altos. Esse tipo de marketing também é conhecido como marketing baseado em conteúdo.

A publicidade em texto coloca um hiperlink em determinadas janelas, que ao clicar em abre uma nova página referente ao anúncio em detalhes.

Muitas vezes ouvimos as pessoas dizerem: "Pesquisei no N-deal entre a América e a Índia". Esta afirmação é basicamente o resultado da distinção de uma identidade na Internet. Isso é conhecido como Gerenciamento de identidade / imagem on-line. Isso geralmente envolve redes sociais e sites de mídia como o Facebook, Orkut e Youtube.

Um banner da web é um banner virtual criado na forma de uma imagem JPEG, GIF ou PNG ou tecnologias de multimídia como Java ou Flash. A imagem aparece no site de referência como uma impressão, clicando no qual o leitor é redirecionado para o site anunciado no banner. Isso é conhecido como "clique".

O marketing de ingressos altos é rápido e lucrativo. Portanto, com um pouco de conhecimento das mais recentes tecnologias baseadas na Web, qualquer pessoa pode entrar e obter receita fácil com ela, diretamente de casa.

Marketing de tickets altos como parte de seu marketing na Internet 

São as táticas erradas usadas que diminuem as vendas pela Internet. É por isso que, em vez de se concentrar em relatórios e livros on-line, você precisa se concentrar em alguns fatos e opções simples para aumentar as vendas de seus produtos.

Portanto, se você deseja aumentar e lucrar vendas a longo prazo, tente investir em algumas ferramentas simples, como ter uma exibição fácil e um site bem informado, um atendedor automático e uma carta de vendas, como ponto de partida, acrescente a isso a provisão para níveis separados de distribuição de informações para iniciantes, intermediários e experientes níveis de profissionais de marketing, compreensíveis e acessíveis a todos os tipos de clientes. Essa será uma maneira garantida de ajudar a aumentar suas vendas.

Se seus clientes não o conhecem, eles não querem negociar com você. Eles precisam confiar em você, em seus produtos e serviços para lidar ou investir com você. É por isso que fornecer informações, na forma de exemplos gratuitos, é muito importante. Portanto, tente usar os recursos disponíveis, como fóruns, blogs para conversar e discutir seus produtos, a fim de divulgar de maneira convincente.

A principal lógica por trás do marketing é comercializar o mais agressivamente e o mais continuamente possível, para que o produto esteja sempre acessível e disponível para clientes em potencial - é por isso que os respondedores automáticos são tão essenciais para o sucesso de seus negócios. Esses respondedores automáticos não estão apenas equipados para fornecer continuamente informações relevantes sobre o produto mais vendido, mas também para lidar com consultas e problemas, através do uso de mensagens de resposta.

Eles também criam sistemas de inscrição opt-in, por meio dos quais os que são automaticamente direcionados e listados como clientes interessados, com os quais pode ser exercido mais desenvolvimento de relacionamento. Portanto, usar essa é a melhor opção possível, pois é totalmente gratuito e automático. Ele fará o seu trabalho sem que você se esforce e notará visivelmente a diferença na qualidade do marketing.

As cartas de vendas são extremamente cruciais no campo do marketing de ingressos altos. O procedimento simples de duas etapas para obter informações sobre as táticas de persuasão e, em seguida, escrever uma carta com todas as informações relevantes, os prós e os benefícios do produto, não apenas ajudará a convencer seus clientes a considerar seu produto com seriedade, como também ajudará a levar o seu produto a sério. vendas muito mais altas.

Para fornecer incentivos, é o passo certo a ser seguido com os clientes, especialmente aqueles cujas mentes não estão decididas. Portanto, tente fornecer ofertas únicas ou de edição limitada, forneça prazos para essas ofertas e faça com que pareçam tentadoras. Isso ajudará a convencer os compradores céticos a considerar o seu produto e a comprá-lo, ajudando assim a maximizar seu lucro.

Marketing de tickets altos e SEO 

Se você estiver interessado em promover seus itens mais caros na Internet e garantir um fluxo contínuo de tráfego para sua página da Web, direcionar o tráfego para o seu site é o principal objetivo no qual você deve se concentrar. Então, aqui estão algumas dicas para ajudá-lo a obter o tráfego e suas vendas em andamento. Lembre-se de seguir estas diretrizes para comercializar seus produtos mais caros da melhor maneira possível, através da utilização eficaz dos mecanismos de pesquisa disponíveis.

Etapa 1 - Tráfego gratuito nos mecanismos de pesquisa

A razão para a posição privilegiada que o marketing na Internet tem é que sua popularidade vem do fato de que as pessoas que pesquisam realmente procuram esse mesmo produto. Além disso, a pessoa que acessou seu site já concordou em adquirir as informações disponíveis.

As duas coisas que garantirão a classificação mais alta do seu site no ranking do mecanismo de pesquisa são:
a) Otimização na página

A intenção básica disso é fazer com que o site da Web esteja espalhado por todas as palavras-chave, na forma de títulos, subtítulos, tags, legendas de imagens e similares, para que todas as pesquisas sejam realizadas em torno de as mesmas palavras-chave exibem seu website como as mais relevantes, devido à frequência das palavras-chave.

b) Otimização Fora da Página

Escrever peças para outros sites, como blogs e fóruns, através dos quais o seu link da web pode ser publicado nesses sites adicionais, é uma boa maneira de aumentar a visibilidade do seu site. Isso permite e aumenta a chance de quem visita esses fóruns para visualizar seu perfil.

Etapa 2 - Tráfego Pay Per Click

Esse é um modo no qual alguns mecanismos de pesquisa, como o Google (Adwords) e o Yahoo Search, permitem que você publique seus links em determinadas páginas, com a condição de que sempre que alguém clicar em seu site, você pagará uma certa porcentagem ao mecanismo de pesquisa. Isso tem a vantagem, pois garante que quanto mais você paga, os mecanismos de pesquisa exibem seus links com mais frequência. Aumentando assim a visibilidade e a classificação do seu site.

Se você escolher com sabedoria e combinar os dois métodos acima, isso definitivamente aumentará as classificações do seu site. Portanto, se você quiser um planejamento a longo prazo, tente estas opções de mecanismo de pesquisa para aumentar a classificação do seu site e aumentar o fluxo de caixa da sua conta.

Ganhar uma vida boa com o marketing de ingressos altos

Criar publicidade e, subsequentemente, vender seus produtos mais caros não é uma tarefa simples. Apenas um punhado de indivíduos está preparado para entregar milhares de dólares e a maioria deles pode não achar suas ofertas necessárias. No entanto, isso não implica que você não promova seus produtos para clientes em potencial.

O segredo do sucesso nessa área é saber onde e como você pode se comunicar com as pessoas com maior probabilidade de fazer uma compra. No momento em que você torna suas políticas de marketing mais precisas e concentradas em seus objetivos, você dá vários passos para realizar vendas e economiza consideravelmente em seus custos de publicidade.

Estes são os quatro segredos absolutamente novos para sobrecarregar seu marketing de ingressos altos:

· Planejar com antecedência: Defina uma estratégia de marketing vigorosa que permitirá que você se comunique melhor com pessoas interessadas no seu produto. Pesquise extensivamente para descobrir quais auxiliares de marketing serão mais adequados para a promoção do conhecimento do produto entre seus clientes e quais auxiliares de publicidade pagos serão adequados ao seu orçamento e às suas necessidades. Descarte qualquer complemento da Internet que não o ajude a atrair o tipo certo de pessoas para o seu site, para que você não perca tempo. Programe todas as suas tarefas relacionadas ao marketing e garanta tempo suficiente para cada uma delas. É sempre útil se você conseguir entender de antemão se precisará contratar outras pessoas especializadas em marketing na Internet para ajudá-lo em sua campanha.

· Defina seus objetivos: Você deve sempre estar ciente de antemão do que precisa fazer para promover seus produtos. Você deve ser muito preciso ao definir seus objetivos para poder compará-los às suas estratégias de marketing. Quando você sabe exatamente o que precisa atingir, pode tornar seus esforços de marketing muito mais específicos e ordenados.

· Use ferramentas gratuitas de publicidade: Se você tiver dinheiro de sobra pelo custo da publicidade, sempre poderá usar opções de marketing gratuitas e produtivas, como publicação no E-zine, blogs, fóruns, artigos, páginas de vendas, seminários on-line e assim por diante. Esses auxílios não pressionarão seu orçamento. Mesmo sendo gratuitos, eles ajudarão seu negócio on-line a crescer, pois são as melhores ferramentas para promoção de produtos disponíveis na Internet atualmente.

· Use ferramentas de publicidade paga: Se você tem dinheiro que pode gastar em campanhas e deseja uma política de marketing mais definitiva, pode optar por auxiliares de publicidade paga, como publicidade PPC, links pagos, banners, banners, marketing em mecanismos de pesquisa e marketing de afiliados.

Venda itens com ingressos altos por grandes lucros 


Quando você inicia um novo negócio, é bastante comum se interessar pelas possibilidades que a World Wide Web apresenta. O próximo passo que a maioria das pessoas dá é ler na Internet e talvez fazer alguns cursos sobre marketing na Internet e depois desenvolver um produto para ser vendido on-line. Os produtos típicos da primeira vez podem variar de um e-book de baixo custo a algum tipo de bugiganga inovadora.

A estratégia usual seguida é que o baixo preço possibilitado por um negócio on-line que renuncia aos custos comerciais do mundo real atraia muitos clientes. No entanto, há um problema, que não reside no nível de inovação ou utilidade do produto, mas na estratégia de negócios.

O problema está no fato de que não existem outros produtos que sua empresa ofereça aos seus clientes como um produto alternativo ou superior para o qual eles podem atualizar, não deixando motivos para os clientes retornarem para você.

Agora, se os clientes não encontrarem motivo para retornar a você, seu marketing leva uma surra, pois a consciência do consumidor não é retida para sua empresa e os clientes provavelmente esquecerão sua empresa e seu produto quando terminarem de usá-los e, portanto, não os recomendarão outros e, por sua vez, não geram leads de vendas adicionais 

Outro problema é que, se você estiver vendendo um produto de baixo custo, precisará vender muito mais produtos, o que significa um maior custo de estabelecimento na fabricação e distribuição em grandes volumes. Além disso, seus custos com publicidade aumentam conforme você precisa alcançar um número muito maior de clientes.

Ao vender um produto de US $ 10, você precisa vender 100.000 itens para gerar um milhão de dólares em receita. No entanto, se você tiver um produto de US $ 1.000, poderá vender apenas 1000 itens e obter a mesma receita, com gastos de publicidade muito mais baixos e muito mais baixos. custos de marketing, estabelecimento e distribuição.

E se você puder descobrir um produto exclusivo que possa ser criado a um preço alto o suficiente para ser aceitável para um mercado grande o suficiente para isso, também poderá aumentar o preço além de mil dólares para até vinte mil e vender apenas cinquenta esses produtos para ganhar um milhão de dólares.

Além disso, as margens de lucro de um produto de alto valor são maiores e, nos primeiros dias em que seu produto está decolando, se você pode vender pelo menos um produto, pode sobreviver, mas, se vender um único produto de baixo valor, o os níveis de lucro não serão suficientes para sustentar suas despesas pessoais. 

Uma coisa muito interessante a ser observada é que os clientes de alto valor exigirão menos esforço para serem atendidos, pois geralmente são menos exigentes e, com menos clientes, você pode dedicar tempo suficiente a eles e, geralmente, mais, com menos recursos.

Portanto, são necessários menos recursos e materiais de marketing para gerenciar e manter um número menor de clientes de alto valor. Você pode se contentar com uma qualidade mais alta do material promocional, que é mais caro de produzir, pois o distribui para menos pessoas.

Isso não quer dizer que você não deva ter produtos de baixo valor. Eles são úteis para gerar leads de vendas para produtos de qualidade semelhante, mas com melhor qualidade e maior valor. Você pode usá-los para criar um banco de dados de clientes para comercializar seus produtos de alto valor.

O próximo passo é criar produtos de maior valor, e a melhor maneira de fazer isso é agregando valor aos produtos de baixo valor existentes. Você também deve concentrar seus esforços de marketing em clientes de alto valor, identificando-os por meio de pesquisas de vendas e revistas, como o relatório Robb. Você precisa encontrar pessoas que tenham dinheiro suficiente para comprar o que querem e, em seguida, direcioná-las para um produto que eles estão procurando, e então você está pronto para ter sucesso em seus negócios.

A principal estratégia de produtos de alto ingresso - Escolhendo o nicho


A principal estratégia de produtos de alto custo é completa, desde que você saiba como evitar alguns dos mitos que a cercam e não se limite apenas à pesquisa de palavras-chave.

O conceito lida com uma estratégia de ponta a ponta, onde há tráfego constante de envio e criação de listas. Deixando de fora os mercados de luxo, as compras são influenciadas mais por necessidades do que por desejos.

No entanto, as informações on-line são um jogo completamente diferente, pois os clientes não serão influenciados por nenhuma de suas aparências ou qualidades físicas. A informação é mais importante do que apenas se divertir enquanto lê um romance de ficção, e é por isso que as pessoas gastam centenas de dólares para obter as informações necessárias.

Você deve sempre dar importância a isso, além de escolher um nicho. A principal estratégia de produtos de alto custo não é apenas criar uma lista de pessoas e encaminhar páginas de vendas para elas. Não é assim que as coisas funcionam.

Tente se concentrar nas necessidades das pessoas e, em seguida, crie um produto inicial e vários back-end que atendam a essas necessidades.

Se houver muitas pesquisas de palavras-chave e concorrência comparativamente menor, geralmente tendemos a acreditar que o mercado específico pode ser explorado, pois é um bom nicho. Porém, nem sempre é esse o caso, e as palavras-chave e a concorrência nem sempre ajudam quando se trata de escolher um nicho.

A idéia básica é ter duas palavras-chave para fazer uma comparação. Assim, temos a palavra-chave A e a palavra-chave B.

Suponha que a palavra-chave A termine com 1 milhão de pesquisas por mês e haja apenas 10 sites que atendam a esse nicho e, em seguida, a palavra-chave B termine com 10 pesquisas por mês e, ao contrário, com 1 milhão de sites concorrentes, a tendência geral é Acreditamos que a palavra-chave A pode, portanto, ser mais bem explorada que a palavra-chave B, e a primeira pode ser um nicho muito melhor, pois há muito pouca concorrência.

Geralmente, acreditamos que, quando se trata da palavra-chave B, já existem sites concorrentes e, portanto, nunca poderemos entrar em campo e explorar o nicho.

No entanto, nos últimos anos, o desenvolvimento de software automatizado ajudou as pessoas a encontrar seus nichos e a escolher nichos específicos sempre que houver confusões sobre pesquisas e competições desequilibradas, ajudando assim a manter a estratégia principal de produtos mais caros.
Como expandir sua criação de produtos de alto ingresso

A maioria das pessoas que desejam obter sua liberdade financeira evita vender produtos caros e de alto nível. Se você se dedica à promoção de produtos de baixo e médio porte, não há como ganhar tanto quanto quiser. No entanto, se você pudesse usar sua experiência para vender produtos sofisticados e com preços caros, prosperaria!

Você pode direcionar os clientes para os sites que vendem esses produtos e, no processo, ganham dinheiro com facilidade. Esses produtos têm sido extremamente populares entre as pessoas que perceberam seu valor. Seu cliente recebe a atenção de que precisa e você vende produtos que geram a comissão que você estava esperando.

Estes são os três métodos mais recentes para ajudá-lo ao longo do caminho:

1. Escolha os produtos que você deseja criar.Isso depende da acessibilidade e da predileção de seus possíveis clientes; você pode escolher entre vários desses produtos de informações sobre tickets altos, como: treinamento individual, campos de treinamento e seminários, que ajudam você a conhecer seus clientes. Tente iniciar seminários na Web ou tele-seminários. Isso ajudará você a interagir com clientes baseados em locais geograficamente distantes. O que você precisa é essencialmente de boas habilidades de persuasão e apresentação.

2. Recomende produtos educacionais e úteis.Se você os estiver vendendo, deverá fornecer um serviço pós-venda a seus clientes. Você precisa fazê-los sentir-se seguros ao comprar de você e isso requer um pouco de persuasão e informando seus clientes sobre a respeitabilidade de seus produtos. Eles devem confiar em você e isso também o ajudará a promover seus negócios mais tarde. É exatamente isso que você precisa para obter essa receita extra pela qual sempre esperou. Realize o potencial do marketing agressivo e maximize-o para seu benefício.

3. Descubra o poder do email e promova seu produto on-line.Isso requer planejamento extenso e um pouco de trabalho duro, porque primeiro você precisa compor uma lista de seus assinantes e, em seguida, segui-la com ofertas e descontos. Conecte-se com seus clientes em potencial e convença-os com seus e-mails semanais e essa correspondência. Se você possui uma cadeia de produtos de ponta, pode usar o marketing de afiliados e pedir a outras pessoas que comercializem seus produtos com base em comissão. Use também outros meios disponíveis, como postar em um fórum, ingressar em uma comunidade on-line, blogs de negócios, anúncios em banner, publicação de e-zine etc.

Como anunciar produtos caros de ingresso alto como afiliado 


O segredo para vender produtos de alto custo reside na promoção desse produto com élan e inteligência. Se você é um comerciante afiliado, pode promover seu produto de várias maneiras. Tudo o que requer é um pouco de marketing consistente. Se pequenas comissões o deixam infeliz ou insatisfeito, já é hora de você começar a comercializar produtos caros, em vez dos que normalmente faz.

Se você é novo nesse campo e se dedica a auto-tutoria, como entender o know-how de criar sites, direcionar possíveis assinantes a ele, criar sua lista e começar adquirindo algumas vendas. Inicialmente, concentre-se em produtos que ainda não são muito caros e de boa qualidade. Se você conseguir lidar com isso com sucesso e seus produtos começarem a ser vendidos, aplique as mesmas técnicas para comercializar seus produtos mais caros.

Se você adquiriu a experiência necessária para vender alguns produtos como afiliado, dê o próximo passo. Promova produtos com ingressos altos. Isso aumentará visivelmente seus rendimentos se for feito corretamente, uma vez que determinadas taxas de conversão para esses produtos de alta qualidade podem ser equilibradas de maneira uniforme com as de produtos finais menores. Você receberá mais taxas pelo mesmo esforço.

A solução para a conquista é baseada nas técnicas de endosso. Planeje seu esquema de marketing corretamente. Os métodos promocionais altamente eficazes incluem a composição da sua lista, maximizando o potencial do email, oferecendo bônus ou descontos aos assinantes que compram através do seu link de associado e apresentando uma avaliação especial detalhada da mercadoria que você está promovendo.

É um equívoco que os produtos com ingressos altos não sejam vendidos, porque, se promovidos adequadamente, atrairão muitos compradores e resultarão em uma alta comissão também! Pode-se obter conversões excepcionais para os produtos mais caros. No entanto, o produto deve ser de boa qualidade.

Pode-se gerar uma alta comissão a partir de uma taxa de conversão humilde do que com a comercialização de produtos low-end. Se você impulsionar 100 visitantes a dois produtos diferentes, que custam US $ 30 e US $ 400, respectivamente, um receberá uma comissão de US $ 15 e o outro, talvez, US $ 150. Aqui reside a diferença.

Este exemplo simplifica a garantia do fato de que a quantia de comissão gerada pela venda bem-sucedida de um produto de alto ingresso é muito mais lucrativa do que o que você ganha ao promover produtos que custam menos. Depois de adquirir experiência em marketing de afiliados anunciando esses produtos low-end, a única maneira de obter uma boa comissão é migrando para produtos high-end.



Apostar suas habilidades de marketing de bilhetes altos

Se você desenvolveu recentemente seus próprios produtos com informações sobre ingressos altos e gostaria de saber como publicitá-los corretamente online, para obter os melhores benefícios de vendas, veio ao local certo. Existem três maneiras práticas que podem ajudá-lo a multiplicar seu marketing de ingressos altos:

· Inicie seu funil de produtos: Os internautas relutam em gastar milhares em suas primeiras compras porque geralmente têm medo de serem enganados. Você deve ganhar a fé deles e fazê-los entender que distribui apenas os melhores produtos. Isso pode ser feito através do funil do produto. Funil é uma tática de marketing na qual você oferece a seus clientes em potencial diferentes tipos de produtos que atenderão aos requisitos e recursos. Se eles exigirem apenas uma amostra primeiro para ter certeza da solidez e qualidade do seu produto, permita que eles comprem seus produtos com preços mais baixos por US $ 10 a US $ 30. Se você conseguir vencê-los, metade do seu trabalho estará concluído. Pode-se presumir que eles também irão com certeza para os seus produtos com ingressos altos.

· Mostre sua experiência on-line: é sempre aconselhável fornecer a seus compradores em potencial amostras de produtos para que eles possam medir a qualidade de suas ofertas pagas. Isso pode ser feito através de seminários on-line ou sites de vídeo como o YouTube.com. Por exemplo, se você estiver oferecendo produtos de informação sobre SEO, poderá oferecer um breve curso eletrônico sobre como usar HTML em sites, para torná-los pesquisáveis ​​na Internet. Com isso, você será capaz de notificar seus prováveis ​​clientes que você é excepcional no que faz e que estaria preparado com qualquer tipo de informação que eles possam exigir de você.

· Use diferentes ferramentas de publicidade: Avalie a conscientização do produto anunciando seus produtos de alto ingresso usando os auxílios promocionais de produtos mais eficazes disponíveis hoje na Internet. Isso inclui publicidade PPC, banners, fóruns, blogs, marketing em mecanismos de busca, marketing de artigos, publicação de E-zine, email marketing, elaboração de listas, links pagos e canais pagos. Não limite seu custo de publicidade para poder ampliar facilmente seu alcance e se comunicar com as pessoas com maior probabilidade de comprar seus produtos. Se você estiver ocupado demais para poder dedicar tempo à promoção de seu produto usando esses auxílios, poderá contratar facilmente profissionais de marketing associados que possam fazer as bases para você. Essas pessoas estão sempre ganhando dinheiro vendendo produtos de outras pessoas em troca de taxas de comissão previamente fixadas.

Como fazer com que seu produto de ingresso alto seja vendido como um louco? 

Você quer vender produtos caros para ganhar dinheiro - vender um produto e obter lucro de US $ 1000?

E se o seu produto lhe der uma renda alta, simplesmente porque você possui um excelente sistema de marketing on-line?

Este artigo mostrará como fazer isso. Este artigo garantirá que você tenha o sistema adequado para comercializar com sucesso seu produto de alta qualidade e ganhar muito dinheiro. Comece imediatamente.

As etapas a seguir, embora possam parecer óbvias e até um pouco distantes, darão sucesso além dos seus sonhos mais loucos. Isso é absolutamente garantido. Leia:

· Configurar um blog

· Escrever artigos

· Experimente o Marketing de Fórum

· Enviar artigos para diretórios de artigos

· Experimente redes sociais

· Social Bookmark Seus artigos

Em primeiro lugar, você precisa criar um blog. Isso ajudará a garantir alto tráfego para onde quer que você venda seu produto. A publicação de muito conteúdo útil em seu blog fará com que seja altamente classificado em seu nicho pelos mecanismos de pesquisa.

Depois de fazer isso, escreva vários artigos curtos e simples sobre o seu produto e publique-os na rede. Isso resultará em tráfego instantâneo e de longo prazo, desde que você faça um link com seu site.

O marketing do fórum é uma das formas mais antigas e fáceis de gerar tráfego online. É também um dos métodos mais eficientes. Continue postando em novos fóruns em seu nicho. Isso é útil porque você pode incluir um link para o seu site na sua postagem e, assim, direcionar o tráfego para o seu site e produto.

Submeter seus artigos aos diretórios do artigo é uma ótima maneira de direcionar o tráfego para seu site. Você simplesmente escreve artigos simples de cerca de 400 a 500 palavras, relacionadas ao seu próprio nicho, é claro, e continua publicando-os nos milhares de diretórios da web na rede. Quanto mais artigos você enviar, mais tráfego obterá. É quase exatamente diretamente proporcional.

Dois sites de redes sociais de alto tráfego que sempre ficam felizes em receber novos conteúdos são 'squidoo' e 'hubpages'. Se você fornecer conteúdo, é extremamente provável que ele ofereça tráfego.

Há também vários sites de marcação social que podem ajudar a direcionar o tráfego para o seu site. Tudo o que você faz é publicar um artigo em seu blog e adicionar aos favoritos social. Isso resultará em tráfego instantâneo e back-links de longo prazo.

Todas as seis etapas listadas acima, se seguidas, são uma maneira infalível de alcançar grande sucesso. Não perca tempo, comece agora.

Marketing de ingressos alto com joint ventures 


Existem várias maneiras pelas quais você pode ganhar dinheiro na Internet e todas elas custarão seu tempo e dinheiro. Para iniciantes, você terá que comprar software básico de negócios e materiais de aprendizagem relevantes. Planejar e desenvolver suas idéias também levará algum tempo e dedicação.

Uma das melhores maneiras de começar é formar uma parceria com outros profissionais de marketing. Isso ajudará você a atingir um público-alvo maior.

Empreendimentos conjuntos ou joint ventures, como são chamados, podem ser de diferentes tipos. Alguns podem ser tão simples quanto promover os boletins uns dos outros, enquanto outros podem ser um pouco mais complexos e envolver a promoção cruzada de produtos complementares. Algumas joint ventures podem até envolver o início de um novo projeto a partir do zero.

A joint venture é uma ótima ferramenta para expandir seus negócios. Mas os novatos no mundo do marketing na Internet estão um pouco apreensivos com o processo. Eles têm medo de entrar em contato com outros profissionais de marketing. Embora possa parecer que alguns deles estão enviando muito spam, o que eles estão realmente fazendo é procurar um parceiro de joint venture.

Tente e conheça seu parceiro de joint venture. Não envie um email para todos na sua lista, pois isso pode projetar você como um spammer. Você não encontrará um parceiro e, pior ainda, sua reputação poderá ser destruída no processo. Confira os boletins e blogs de parceiros em potencial antes de abordá-los com uma proposta.

O fato é que todos desfrutam de um pouco de bajulação. Portanto, coloque suas melhores maneiras para o seu potencial parceiro de joint venture. Elogie seus negócios e envolva-se com seus boletins. Deixe-os saber sobre suas opiniões positivas sobre eles. Um pouco de bajulação bem posicionada o levará a um longo caminho à medida que você desenvolver um relacionamento com os possíveis parceiros da joint venture.

As demonstrações financeiras que você faz devem ser realistas. Não prometa nada que você não será capaz de cumprir. Seja honesto e aberto com seus possíveis parceiros de negócios e explique suas propostas e benefícios em termos realistas adequados.

Seguir as três etapas mencionadas acima ajudará você a iniciar seus negócios. Não perca tempo. Comece a crescer hoje!

Criando sua lista e marketing de tickets altos por e-mail

A chave do dinheiro está na sua lista. Se você pode lidar com sua lista com cuidado, suas vendas sofrerão um boom! Existem quatro etapas fáceis de entender que podem orientá-lo a usar ao máximo o poder do e-mail e, por sua vez, ajudar os gráficos de venda de produtos de alto custo caídos -

· Primeiro configure a página Optin

· Segundo - Carregar artigos e o Ecourse relacionado.

· Terceiro - o boletim quinzenal

· Quarto - ofertas de descontos regularmente

Aqui está uma descrição detalhada do que deve ser feito:

· Certifique-se de desenvolver sua lista corretamente.Obtenha a ajuda da página do aperto. A página do aperto é uma página da web que se concentra em presentear os visitantes do seu site com algo valioso e, em troca, eles são solicitados a se inscrever na sua lista. É assim que você pode expandir a lista. O atendedor automático entregará a oferta gratuita mencionada quase que instantaneamente.

· Quando o nome do visitante estiver registrado em sua lista, acompanhe todos os seus assinantes com a ajuda do piloto automático.Isso requer um pouco de configuração. Faça o upload de alguns cursos por e-mail e artigos relacionados que podem ser úteis para seus clientes. Esses cursos devem ser úteis e endossar seu produto de alto ingresso. Acompanhe seus assinantes por pelo menos um ano, enviando a eles informações sobre esses produtos de alto ingresso.

· O boletim deve ter um bom padrão e enviá-lo para toda a lista após um intervalo quinzenal.Tente isso para a promoção do seu produto. Liste todas as qualidades do seu produto. Isso envolve um pouco de persuasão de sua parte.

· As listas promocionais devem ser criadas e enviadas aos seus assinantes semanalmente.Isso os informa sobre seus produtos e os descontos que você pode oferecer como isca. Se seus assinantes estiverem convencidos sobre o benefício desse produto de alto ingresso, eles o solicitarão em breve!

Liste todos os benefícios do seu produto no email semanal, certificando-se de que soa útil e interessante. Tudo o que precisa é de um pouco de promoção, porque se o seu for um produto de qualidade, seus assinantes o comprarão prontamente. Você precisa colocá-lo aos olhos do público com cuidado. Depois de convencer seus assinantes, suas vendas dispararão!

É exatamente isso que você precisa para obter essa receita extra pela qual sempre esperou. Realize o potencial da revolução do email e maximize-o para seu benefício.

High Ticket Marketing - Como 6 etapas podem estourar seu contador de vendas 

Deseja obter US $ 1000 com a venda de apenas um produto de alta qualidade?

Bem, se você faz, continue a ler. Este artigo pode explicar como configurar um funil de marketing que direcionará os clientes para você e torná-lo mais rico do que você jamais imaginou que poderia se tornar. Tudo que você precisa fazer é ter o sistema adequado, e este artigo, queridos leitores, lhe dirá como fazê-lo.

As etapas a seguir garantirão que você ganhe muito dinheiro vendendo seu produto de alta qualidade, simplesmente porque você possui o funil de marketing perfeito. Tudo o que você precisa fazer é ler o artigo e fazer exatamente como ele diz.

Configure um blog:Isso é antes de tudo. Você precisa ter um blog. Se você postar muitas informações úteis em seu blog, você terá prioridade pelos mecanismos de busca quando eles explorarem seu nicho. Isso, por sua vez, garantirá tráfego intenso.

Escreva artigos:Escreva muitos artigos. Eles podem ser curtos e simples; a única coisa é que eles precisam ser sobre o seu produto. Poste esses artigos em toda a Internet. Isso resultará em tráfego instantâneo e back-links de longo prazo.

Experimente o Marketing do fórum:O marketing de fórum é uma das maneiras mais fáceis, antigas e mais eficientes de gerar tráfego na rede. Você deve continuar pesquisando novos fóruns e postar em todos eles. Uma razão pela qual o marketing de fórum funciona é que você pode incluir um link para o seu site no seu artigo / publicação. Isso pode direcionar muito tráfego para o seu site.

Enviar artigos aos diretórios do artigo:Depois de escrever artigos, digamos 400 a 500 palavras, não basta publicá-los na web, enviá-los aos milhares de diretórios do artigo. Estes breves artigos sobre o seu nicho e, possivelmente, o seu produto, ajudarão a direcionar muito tráfego para o seu site. O número de artigos enviados é quase diretamente proporcional à quantidade de tráfego que você receberá.

Experimente Redes sociais:Sites de redes sociais como 'squidoo' e 'hubpages' estão sempre com fome de novos conteúdos. Se você os fornecer, esses sites de alto tráfego poderão enviar o tráfego do seu jeito.

Social Bookmark Seus artigos:Depois de postar um artigo em seu blog, marque-o como favorito. Vários sites de marcação social de livros podem direcionar o tráfego para você.

Se você seguir estas etapas, será um grande sucesso.

Bilhete alto x ingresso baixo 

Existem vários tipos de negócios em potencial aos quais você pode entrar, permitindo que você trabalhe em casa. Uma questão inevitável relacionada a isso é o debate entre um ingresso baixo e uma oportunidade de ingresso alto, ambos com seus próprios pontos positivos.

A divergência entre os dois que você verá imediatamente é a disparidade entre os respectivos custos do 'Start Up'. Geralmente, para comprar seu caminho no negócio, você compra o produto e, assim, faz um investimento.

Na Internet, você tem certeza de encontrar vários tipos diferentes de aberturas, que variam entre as que são gratuitas e as que são bastante baratas e as extremamente caras. 

Lembre-se de que, se você investir em mercadorias comparativamente mais baratas e com um baixo preço inicial, será necessário mais tempo para que você obtenha um ganho respeitável. Se você gastar entre US $ 5 e US $ 10,00 no item ou em potencial para adquirir seu negócio, precisará de mais pessoas para promover e distribuir seu produto de forma satisfatória, para garantir uma renda confortável.

Por outro lado, com um bilhete alto, você certamente ganhará uma grande soma de lucro quase a partir do momento em que começar a vender.

Nesta oportunidade de negócios, no entanto, você também deve considerar vários outros aspectos. Uma proposta de compensação precisa ser considerada. Mesmo ao escolher um produto ou item, você precisa estar ciente da demanda por esse item. Você também deve selecionar o mercado para o item com cuidado.

Deixe-me dar exemplos de oportunidades de negócios avaliadas recentemente. O primeiro deles é o Plano de negócios do sistema de funil reverso, da Global Resorts Network. Está equipado com um excelente plano para compensar os esforços dos vendedores. Para uma venda individual, pode-se ganhar $ 1000. A receita de vendas devido ao esforço da equipe é a mesma. Outro item avaliado recentemente é o Abunza, que é uma oportunidade bem conhecida de ingressos altos (US $ 997).

Para adicionar a isso, a mercadoria é acompanhada por um excelente plano de Remuneração. De acordo com os termos, toda vez que você vende um item individualmente, você tem direito a uma comissão de 100%, no valor de $ 997. Se sua equipe vender coletivamente o item, os ganhos serão de $ 250. A partir desses planos de negócios, mais receita pode ser gerada com facilidade e rapidez do que uma com um ticket baixo.

Mesmo ao considerar os aspectos de marketing e endossar um produto, você descobrirá qual é a pontuação mais alta na Oportunidade alta do que na baixa. Anunciar sua empresa é essencial. Ao mesmo tempo, é preciso ter em mente os benefícios que você deseja colher depois de dedicar seu valioso tempo e dinheiro precioso.

Os interessados ​​em uma oportunidade de negócios de baixo custo têm tanto gasto quanto os que têm uma oportunidade de ingresso alto quando se trata de promoção e promoção de produtos, o que é necessário para fazer flutuar um empreendimento comercial e mantê-lo em funcionamento. Obviamente, as Oportunidades de ingresso baixo atraem um número maior de pessoas, uma vez que é mais barato, mas a comissão recebida é definitivamente muito menor.

Ao montar um empreendimento comercial, você deve considerar cuidadosamente todos os fatos desse intrigante debate antes de decidir sobre um plano de ação específico. Mas um ingresso alto é altamente recomendado, porque investir nisso garante que você obtenha seu dinheiro e seu tempo.
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Segredos de marketing de bilhetes altos


A perigosa fórmula de marketing para obter o máximo impacto on-line
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